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FOMATIONS TECHNIQUES ET ACCOi\}i PAGNEMENT DES PROFESSIONNELS
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Se perfectionner, idée constructive



UNE FORMULE INNOVANTE
DE FORMATION

Notre environnement change, nos métiers, les produits, la réglementation...
Aujourd’hui se perfectionner devient incontournable.

L’Atelier VM vous accompagne, a travers son panel de formations, dans I’acquisition de savoir-faire

et vous apporte une réponse adaptée et concréte a vos besoins.

Quelles que soient votre activité et la taille de votre entreprise, I’Atelier VM a pour objectif de vous former

sur des durées courtes allant de 1a 2 jours. Ces formations sont:

e Animées par des “pros” pour des “pros”

* Prises en charge par ’OPCA (Organisme Paritaire Collecteur Agréé) suivant réglementation en vigueur

* Immédiatement applicables dans votre environnement professionnel : plus de 75 % du temps est consacré
a la pratique

Ces formations tiennent compte de vos connaissances initiales. En toute facilité, nous nous occupons
de la gestion administrative et logistique (repas, hébergement...) en relation avec les organisations
professionnelles.

LAfeler et lo partesaive de votre érolutio professirunelle.

A trés bientot
L’équipe de I’Atelier VM

L’Atelier VM s'engage dans une démarche de responsabilité
sociétale et environnementaledite RSE. Nous veillons notamment
a diminuer et recycler nos déchets ou a acheter de maniere

responsabledes prestatjons ou des produits équitables..
L Atelier VM vient d’adhérer au référentiel RSE de la Région

des Pays de la Loire.
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FICHE N°1

BETON CIRE MILLIMETRIQUE

PRATIQUE

Formation sur le béton ciré
avec pratique des stagiaires.
Formation sur le procédé
béton patiné par les stagiaires.

Durée: 2 journées

Date : voir sur
wwwym-mateériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu: L'Herbergement (85)
ou Bordeaux (33)

PUBLICS

Professionnels du batiment

OBJECTIF

Présenter le procédé existant de béton ciré.

Former des entreprises techniguement aux produits et au procédeé

de ce béton ciré et patiné.

Le stagiaire seraa méme d'informer ses interlocuteurs d'un point de vue
technique.

PROGRAMME
Théorie :

Présentation du procédé de béton ciré existant.

Présentation des outils nécessaires et démonstration d’ application
du béton ciré.

Démonstration du procédé béton patiné.

Une autre wanire A apprenare /L 'Aelie’dM
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FICHE N°2

BETON DECORATIF

PRATIQUE

Démonstration des
applications sur les bétons
désactivés, balayés, poreux
et imprimés.

Durée: 2 journées

Date : voir sur
wwwym-mateériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu :L'Herbergement (85)
ou Bordeaux (33)

Une autre wanidre A appreadre

PUBLICS

Professionnels du batiment

OBJECTIF

Présenter les différents procédés existants des bétons préts a lemploi
décoratifs.

Former des entreprises techniguement aux produits et procédés

de ces bétons.

Le stagiaire seraa méme dinformer ses interlocuteurs d'un point

de vue technique.

PROGRAMME
Théorie :

Présentation des différents procédés de bétons décoratifs existants.

Présentation des outils nécessaires et démonstration d’application
sur les bétons désactivés, balayés et poreux.

Formation sur le béton matricé.
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PRATIQUE

Présentation des outils
nécessaires a la préparation du
support et ala mise en ceuvre.
Application du

minéralisant coloré.

Durée: 1journée

Date : voir sur
wwwym-matériaux.fr ou

avec votre interlocuteur VM
Lieu: Epannes (79) - proche
Niort - ou L'Herbergement (85)

FICHE N°3

BETON CIRE
MINERALISANT COLORE

PUBLICS

Professionnels du batiment

OBJECTIF

Présenter la solution de minéralisation colorée de vos sols en béton.
Former des entreprises techniguement aux produits et au procédeé

de mise en ceuvre.

Le stagiaire seraa méme d'informer ses interlocuteurs d'un point de vue
technique.

PROGRAMME
Théorie :

Présentation du procédé du minéralisant coloré.

Présentation des outils nécessaires et démonstration d’application
du minéralisant coloreé.

Préparation du support et de la mise en ceuvre de la minéralisation.

Une autre wanire A apprenare /L 'Aelie’dM
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FICHE N°4

POSE D’ITE

PUBLICS

Macons, facadiers et autres professionnels du batiment.

OBJECTIF

Savoir poser une isolation extérieure.
Savoir faire un enduit sur isolant.
Savoir faire un bardage bois sur isolant.

PROGRAMME

Théorie :

Les fondamentaux de I'isolation extérieure,

la RT 2012, les différents DTU et les avantages de I'ITE.
Pose d’une isolation extérieure collée, sur neuf ou ancien, avec enduit,
en détaillant les différents points clés :

* Travaux préparatoires,

* Pose des profils et des plagues,

» Travail des angles et renforts,

* Poncage,

* Pose de la trame d'armature et renforts d’angles,

* Enduit de finition et calfeutrement.

Pose calée chevillée.

Pose d'un bardage bois, la méthodologie.

PRATIQUE

Pose sur maquette (échelle 1)

Durée:1journée

Date : voir sur
wwwym-matériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu :L'Herbergement (85)

Une autre wanidre A appreadre
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FICHE N°5

POSE D’ITi

PUBLICS

Macons, menuisiers autres professionnels du batiment.

OBJECTIF

Savoir isoler des combles aménagés.
Savoir isoler des combles perdus.
Savoir isoler les parois verticales.

PROGRAMME
Théorie:
Les fondamentaux de Iisolation Les régles de Fart de Iisolation
intérieure, la RT 2012 : des combles perdus :
* les exigences de résultats, * Travaux préparatoires,
efficacité du bati, consommation  * Etanchéitéa lair.
maxi et confort d'été, Les régles de Part de Iisolation
* les exigences de moyens, des parois verticales :
traitements des ponts thermiques, « Travaux préparatoires,
* les exigences d’étanchéite, « Pose de lisolation,
ou et quels enjeux. « Etanchéité a l'air,
Les régles de Fart de Iisolation  Travail des angles et contours.

des combles :

* Travaux préparatoires,

* Pose de l'isolation,

« Etanchéité a lair,

» Travail des angles et contours.

PRATIQUE

Pose sur maquette (échelle 1)

Durée:1journée

Date : voir sur
wwwym-matériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu :L'Herbergement (85)

Une autre wanidre A appresare. /L 'Aelie’dM
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FICHE N°6

POSE DES MENUISERIES
NIVEAU 1

PUBLICS

Menuisiers, macons et autres professionnels du batiment

OBJECTIF

Savoir poser des fenétres alu, bois et pvc dans le neuf et en rénovation.
Savoir poser des baies coulissantes et battantes.
Savoir poser des portes extérieures.

PROGRAMME

Théorie :

Les fondamentaux de la prise de cotes.

La RT 2012 et les différents DTU.

Pose en appligue dans le neuf, la méthodologie.

Pose en tunnel, pose en feuillure, dépose partielle ou totale
en rénovation, la méthodologie.

PRATIQUE

Pose en applique

sur maguette (échelle 1)
dans le neuf

Pose en tunnel sur maquette
(échelle 1) en rénovation

Durée:1journée

Date : voir sur
wwwym-mateériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu :L'Herbergement (85)

Une autre wanire A apprenare /L 'Aelie’dM
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FICHE N°7

POSE DES MENUISERIES
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PRATIQUE

Pose de volets sur maquette
(échelle 1) en rénovation
Automatisation de volets

et porte de garage

Durée:1journée

Date : voir sur
wwwym-matériaux.fr ou
avec votre interlocuteur VM
Lieu :L'Herbergement (85)

NIVEAU 2

PUBLICS

Menuisiers, macons et autres professionnels du batiment

OBJECTIF

Les cas particuliers de poses de menuiseries et 'environnement
dela fenétre:

* Savoir poser des volets roulants et battants,

* Savoir poser des portes de garages.

» Connaissances de base de la domotique.
* Savoir automatiser les ouvertures.

PROGRAMME
Théorie :

* Pose de volets roulants en rénovation,
¢ Automatiser une ouverture,
» Détecter les pannes et assurer le SAV.

Une autre wanidre A appresare. /L 'Aelie’dM
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FICHE N°8

ZINGUERIE

PUBLICS

Couvreurs débutants, macons et tous professionnels du batiment.

OBJECTIF

Etre capable dassurer labergement d’une cheminée, la pose de dalles
et gouttieres.

PROGRAMME

Théorie :

Identification des caractéristiques des différents types de gouttiéres,
* Examen de leur mode de pose,
» Calcul des sections des gouttiéres, suivant la surface de couverture,
* Les matériaux et outillages nécessaires : savoir constituer sa caisse

a outils,
« Etude de la réglementation (DTU).

PRATIQUE

« PREMIER MODULE
SUR 2 JOURS

- Pose d'une gouttiere sur
maquette (1/2 ronde-nantaise
ou havraise)

- Initiation ala soudure sur zinc

Durée: 2 modules de 2 journées

Lieu : Angers (49)

« DEUXIEME MODULE
- Réalisation d’un entourage

- Réalisation d’une noue

Date : voir sur wwwym-matériaux fr ou avec votre interlocuteur VM

SUR 2 JOURS

de cheminée en zinc

en zinc

Une autre wanidre A appresare. /L 'Aelie’dM
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FICHE N°9

TERRASSE BOIS ET COMPOSITE

PRATIQUE

Pose d’une terrasse bois et
composite sur différents
support et mode de
lambourdage

Durée :1journée

Lieux : en point de vente
ou direction commerciale
VM

PUBLICS

Menuisiers, agenceurs extérieurs et autres professionnels du batiment

OBJECTIF

Connaitre les différentes essences et les classes de risques
Savoir poser une terrasse bois
Savoir poser une terrasse composite

PROGRAMME

Théorie

Le bois et le composite

Les différentes essences de bois et les différents composites

Les modes de débit et I'incidence sur la tenue des lames de terrasses
Les qualités des différentes essences

Les classes d’emploi et les classes de risques

Pose

La norme NF DTU 51,4 pose de terrasse bois

La norme NF B 54-040 norme produits lames de terrasses

Les tolérances dimensionnelles

Points potentiels d’'insalubrité

Le larmbourdage et les lames de termssa | écarternent at saction
Fixations visibles et invisibles

La pose sur plots, vis de fixation, sur sol nu...
L'entretien des terrasses

Uue aulre wanitre A “appmdry L Atelie VM
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HABILITATION ELECTRIQUE
POUR PERSONNEL NON ELECTRICIEN

PUBLICS

Toutes personnes non électricien devant faire des connexions électriques
(volats roulants, portes de gamge . petites alimentations ; prisas
électriques, éclairage basse tension ...)

OBJECTIF

Etre capable a des personnes non électriciens de travailler a proximité
du risque électrique

Effectuer en toute sécurité des interventions simples de remplacement
et/ou de raccordement et des manceuvre sur des ouvrages électriques

PROGRAMME

Théarie
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Les grandeurs électriques - Les effets sur le corps humain - Les domaines
de tension - Les zones d’environnements et leurs limites

Principes de I'habilitation et limites de I’habilitation

Analyse des risques et mesures de prévention - Les équipement
de protection individuelle - Le matériel et l'outillage

Gestion en cas d’incendie électrique - Gestion en cas de secours
a la personne en lien avec le risque électrique

VALIDATION

Exercice pratique
PRATIQUE Test théorique et pratique
Analyse du risque électrique Remise de I'habilitation

Mesure de prévention
Procédure pour effectuer
une Mmanoeuvre
Procédure pour effectuer
un raccordement
Procédure pour effectuer
un remplacement

Durée : 2 journées
Lieux : sur points de vente

Uue auire wasitre & apprendre



L fteleVMy

FICHE N°11

POSE DE PLAFOND MODULAIRE

PRATIQUE

Pose des ossatures primaires :
DTU 5811

Pose des ossatures apparentes,
rives et accessoires sur support
bois, acier et béton

Durée : 1 journée
Lieux : L’'Herbergement

SUSPENDU

PUBLICS

Placuistes, agenceuls intéfieul, menuisiels e autfes pelsonnes du batiment

OBJECTIF

Savioil caloukel, oalepiner et pesel un plafond rmodulite suspendu décniati,
acousticue ou de pliatection incendie, sul un suppoft aciel, béton o bois

PROGRAMME

Les fanctions 'un plafond modulaire suspendu :
+ Décoratif acousticue ou de pletection incendie
 Gestion cu pleEnum

Les &lEments composant un plafond suspenduy

* Profile de five, polteul ot entfetose
+ Suspente et fidation
+ Eléments d habillege : dalles ot panneaux

Limplntation ;

+ Calepinage
* Plan de fiation

Uue aulre wanitre A "dppreztﬁfry L Atelie VM
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VENTE ET MANAGEMENT

PUBLIC

Tout public en relation avec des clients

Vendre (2 jours)

Théorie

- Comment avoir une
démarche de vente et
une posture commerciale
différentes

- Les étapes de la vente

- Son positionnement vendeur

- La découverte du projet client

- Savoir questionner
et écouter

- Savoir orienter ke dient

- Comment présenter l'offre
commerdale

- Quand et comment présenter
le devis

- Comment argumenter son
offre et défendre son prix

- Comment parler bénéfices
clients

- Comment valoriser son
offre; La négodiation vente ;
connaitre les techniques
de conclusion

OBJECTIF

Relancer (1 jour)
Théarie

- Quelle organisation mettre
en place pour mieux suivre
ses devis, adaptée a son
activité

- Les fondamentaux de
'entretien téléphonique

- Se préparer et définir
le cadre de négociation

- Savoir se présenter
et relancer I'offre

- Savoir traiter les objections
et conclure

PRATIQUE

- Mise en situation
réaliste avec des
scénarii adaptés a
lactivité du client.

- Débriefing collectif
et apport de chaque
participant

PRATIQUE

- Relance par le client
de ses propres devis

- Analyse de ses
points forts et axes
d’amélioration

- Bilan statistique
de larelance

Négocier (1 jour)
Théoria

- Comment préparer
un entretien de négociation
difficile

- Quelle posture adopter
selon les différents types
d’interlocuteurs

- Comment développer son
assertivité pour mieux
négocier

- Comment appliquer
la méthode du DESC

- Négocier une solution
gagnant/gagnant

1- Vendre : Avoir une meilleure efficacité commerciale en clientéle -
Savoir défendre sa marge
2 - Relancer : Améliorer son taux de transformation des devis par
la relance téléphonigque
3 - Négocier : Savoir négocier dans un contexte difficile - Savoir gérer
des situations conflictuelles (gérer les impayeés, les litiges...)
4 - Manager : Améliorer son management et son animation
de ses équipes commerciales, administratives ou technigues

Manager (1jour)

Théorie

- Savoir définir des objectifs
et clarifierles regles pour
orienter laction de I'éguipe

- Susciter la motivation
individuelle des membres
de l'’équipe

- Pratiquer la délégation
responsabilisante

- Développer des
compétences managériales
efficace, pilotage, contrdle
et développement
des hommes

PRATIQUE

- Mise en situation
réaliste avec des
scénarii adaptés a
activité du client

- Débriefing collectif
et apport de chaque
participant

PRATIQUE

- Mise en situation
réaliste avec des
scénarii adaptés a
activité du client

- Débriefing collectif
et apport de chaaue
participant

Lieux : en point de vente prés de chez vous

Uue auire wasitre & apprendre
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Route de la Roche-sur-Yon BP7
85260 L'Herbergement
Teél. 02 51 08 08 82
Fax 02 51 42 84 83
ateliervm@vm-materiaux.fr

WWW.VM-MATERIAUX.FR

Se perfectionner, vne idée consiructive
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